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Wstęp

Niniejsze wydanie uzupełnia serię „Biblioteka Prawa Handlowego” 
poświęconą umowom. Ukazało się kilka wydań zarówno Kodeksowych 
umów handlowych, jak i Pozakodeksowych umów handlowych, które 
stanowiły bazę, punkt odniesienia do tego wydania książki i zawar-
tych w niej wzorów umów. Katalog proponowanych wzorów opiera 
się na numerus clausus umów uregulowanych w kodeksie cywilnym 
oraz wyraża pewną swobodę w wyborze umów, które uregulowane są 
poza kodeksem lub nie są w ogóle uregulowane. Propozycja zawarta 
w niniejszej książce jest kwestią pewnej konwencji przyjętej na użytek 
tego konkretnego opracowania. Mamy bowiem do czynienia z proce-
sem tworzenia ciągle nowych umów empirycznych. Niniejszy tekst jest 
rozwinięciem zarówno poprzednich opracowań, jak i wcześniejszych 
wydań. Przyjęte założenie pierwszego wydania Wzorów umów wiąże 
się przede wszystkim ze zmianami merytorycznymi, polegającymi na 
rezygnacji z omówienia niektórych umów, zaprezentowaniem zupełnie 
nowych (np. licencji na używanie zarejestrowanego znaku towarowe-
go, powierzenia przetwarzania danych osobowych i innych), a przede 
wszystkim ze zmienionym składem autorów. Do zespołu autorów do-
łączyli bowiem Justyna Dąbrowska, Ewelina Duda-Staworko, Sebastian 
Kidyba i Piotr Marcin Wiórek. Nastąpiły również zmiany przyporząd-
kowania umów do autorów. Te względy przesądziły o podjęciu decyzji 
co do uznania tego tomu jako wydanie I. Poza wzorami umów dodatko-
wo zostały zamieszczone zwięzłe komentarze i orzecznictwo. Chodziło 
o takie orzeczenia, które są związane bezpośrednio z umowami, a które 
zostały wykorzystane w komentarzach do wzorów. 

Opracowanie Umowy w obrocie gospodarczym. Wzory. Komenta-
rze. Orzecznictwo ma przede wszystkim wymiar praktyczny dla przed-
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siębiorców, adwokatów, radców prawnych, sędziów, notariuszy, komor-
ników i innych zawodów. 

Autorami są pracownicy kilku ośrodków naukowych, przede wszyst-
kim z Lublina (głównie UMCS, ale również KUL), Krakowa (UJ), Po-
znania (UAM), Warszawy (UKSW), Wrocławia (UWr).

Publikacja jest pracą zbiorową, a nie wspólną, dlatego każdy z Auto-
rów odpowiada za swoje poglądy. 

Lublin–Nałęczów–Tassos, 25 sierpnia 2021 r.

Prof. dr hab. Andrzej Kidyba

WSTĘP
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I KODEKSOWE UMOWY HANDLOWE
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 1 UMOWA SPRZEDAŻY [1]

JERZY SZCZOTKA

I. UMOWA SPRZEDAŻY – WZÓR PODSTAWOWY

Zawarta w dniu ......................... w ......................... pomiędzy:
Przedsiębiorcą ........................., z siedzibą w ........................., pro-

wadzącym działalność handlową w ........................., wpisanym do re-
jestru przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego, prowadzonego 
przez ........................./Centralnej Ewidencji i Informacji o Działalno-
ści Gospodarczej, pod numerem ........................., o kapitale zakłado-
wym ........................., NIP ........................., nr  tel.  ........................., 
reprezentowanym przez ........................., zwanym w  dalszej części 
umowy Sprzedawcą [2],

a
Panią (Panem) ........................., zamieszkałą(-ym) ........................., 

legitymującym się dowodem osobistym nr ......................... wydanym 
przez ........................., zwanym w dalszej części umowy Kupującym-
-Konsumentem [3],

o treści następującej [4]:

§ 1
Przedmiot umowy [5]

1. Przedmiotem niniejszej umowy jest przeniesienie przez Sprze-
dawcę na Kupującego-Konsumenta własności rzeczy ruchomej (towaru 
konsumpcyjnego) [6], którą jest ........................., za ustaloną w umo-
wie cenę.

2. Kupujący oświadcza, że nabywa rzecz wskazaną w pkt 1 w celu 
niezwiązanym bezpośrednio z działalnością zawodową lub gospodar-
czą [7].
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§ 2
Obowiązki Sprzedawcy

1. Sprzedawca, w  zakresie działalności swego przedsiębiorstwa, 
zobowiązuje się przenieść na Kupującego-Konsumenta własność rze-
czy [9] wskazanej w § 1 niniejszej umowy i wydać mu tę rzecz.

2. Wydanie Kupującemu rzeczy będącej przedmiotem niniejszej 
umowy nastąpi: bezpośrednio w  należącym do Sprzedawcy lokalu 
mieszczącym się w ......................... w dniu podpisania umowy/za po-
średnictwem przewoźnika wskazanego przez Sprzedawcę [10].

3. Sprzedawca zobowiązuje się wydać Kupującemu wraz z naby-
wanym towarem wszystkie elementy jego wyposażenia oraz sporzą-
dzone w  języku polskim: instrukcję obsługi, konserwacji, dokument 
gwarancyjny producenta, a  także inne dokumenty dotyczące rzeczy, 
tj. ......................... [11]. Towar zostanie wydany w opakowaniu fabrycz-
nym/Sprzedawca zapewni taki sposób opakowania, który odpowiada 
właściwościom rzeczy będącej przedmiotem niniejszej umowy.

4. Sprzedawca zobowiązuje się przesłać (dostarczyć) rzecz na ad-
res wskazany przez Kupującego, tj.  ........................., w  terminie 
......................... [12].

5. Sprzedawca zobowiązuje się udzielić kupującemu informacji wy-
starczających do prawidłowego i pełnego korzystania ze sprzedanej rze-
czy [13].

6. Sprzedawca zobowiązuje się zapewnić Kupującemu w miejscu 
sprzedaży odpowiednie warunki techniczno-organizacyjne do spraw-
dzenia jakości, kompletności oraz funkcjonowania nabywanego towa-
ru [14].

7. Sprzedawca ponosi odpowiedzialność z tytułu rękojmi za wady 
sprzedanej rzeczy na zasadach określonych w obowiązujących przepi-
sach. Tryb składania reklamacji określony jest w obowiązujących prze-
pisach/regulaminie doręczonym Kupującemu [15].

§ 3
Gwarancja i usługi posprzedażne

1. Sprzedawca udziela/nie udziela Kupującemu-Konsumentowi 
gwarancji co do jakości (właściwości) rzeczy będącej przedmiotem ni-
niejszej umowy [16].

I. KODEKSOWE UMOWY HANDLOWE
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2. Zasady udzielanej gwarancji określone są w dokumencie gwaran-
cyjnym wydanym Kupującemu wraz z nabywanym towarem [17].

3. Sprzedawca zobowiązuje się do świadczenia na rzecz Kupującego 
nieodpłatnie/odpłatnie (według cennika obowiązującego w dniu zawar-
cia umowy/wykonania świadczenia) następujących usług posprzedaż-
nych: ......................... [22]. 

§ 4
Obowiązki Kupującego

1. Kupujący zobowiązuje się rzecz będącą przedmiotem niniejszej 
umowy odebrać w czasie i miejscu jej wydania oraz zapłacić Sprzedaw-
cy cenę brutto (z podatkiem VAT) w wysokości ......................... [18]. 
Zapłata ceny nastąpi gotówką w dniu i miejscu wydania rzeczy/prze-
lewem w terminie ......................... od wydania rzeczy/w inny sposób 
......................... [19].

2. Koszty przesłania (dostarczenia) towaru będącego przedmiotem 
niniejszej umowy na adres wskazany przez Kupującego w wysokości 
......................... pokrywa Kupujący wraz z zapłatą ceny za towar.

3. Kupujący oświadcza, że zna stan techniczny rzeczy, 
a w  szczególności wie o wadzie sprzedawanej rzeczy polegającej na 
......................... [20].

§ 5
Postanowienia końcowe

1. Wszelkie zmiany niniejszej umowy wymagają zachowania formy 
pisemnej.

2. W  sprawach nieuregulowanych w  niniejszej umowie zastoso-
wanie mają przede wszystkim przepisy ustawy z 23 kwietnia 1964 r. 
– Kodeks cywilny (Dz.U. z 2020  r. poz. 1740  ze  zm.) oraz przepisy 
ustawy z 30 maja 2014  r. o prawach konsumenta (Dz.U. z 2020  r. 
poz. 287 ze zm.) [1].

3. Sądem powszechnym właściwym do rozpoznania sporów wyni-
kłych z niniejszej umowy jest sąd ......................... Jednakże na pisem-
ne żądanie jednej ze stron, złożone drugiej stronie przed wszczęciem 
postępowania przed sądem powszechnym, spór, o którym mowa, zosta-
nie poddany rozpoznaniu przez stały polubowny sąd konsumencki wła-
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ściwy miejscowo dla żądającego. Nie wyłącza to możliwości podjęcia 
postępowania w sprawie pozasądowego rozwiązania sporu; podmiotem 
uprawnionym do prowadzenia postępowania właściwym dla Sprzedaw-
cy jest ......................... [21].

4. Umowę niniejszą sporządzono w  dwóch jednobrzmiących eg-
zemplarzach, po jednej dla każdej z umawiających się stron.

 ......................... .........................
 Sprzedawca  Kupujący-Konsument

II. UMOWA SPRZEDAŻY NA PRÓBĘ

Zawarta w dniu ......................... w ......................... pomiędzy:
Przedsiębiorcą ........................., z siedzibą w ........................., pro-

wadzącym działalność handlową w ........................., wpisanym do re-
jestru przedsiębiorców Krajowego Rejestru Sądowego, prowadzonego 
przez ........................./Centralnej Ewidencji i Informacji o Działalno-
ści Gospodarczej, pod numerem ........................., o kapitale zakłado-
wym ........................., NIP ........................., nr  tel.  ........................., 
reprezentowanym przez ........................., zwanym w  dalszej części 
umowy Sprzedawcą [2],

a
Panią (Panem) ........................., zamieszkałą(-ym) ........................., 

legitymującym się dowodem osobistym nr ......................... wydanym 
przez ........................., zwanym w dalszej części umowy Kupującym-
-Konsumentem [3],

o treści następującej [4]:

§ 1
Przedmiot umowy [5]

1. Przedmiotem niniejszej umowy jest przeniesienie przez Sprze-
dawcę na Kupującego-Konsumenta własności rzeczy ruchomej (towaru 
konsumpcyjnego) [6], którą jest ........................., za ustaloną w umo-
wie cenę.
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2. Kupujący oświadcza, że nabywa rzecz wskazaną w pkt 1 w celu 
niezwiązanym bezpośrednio z działalnością zawodową lub gospodar-
czą [7].

3. Strony postanawiają, że prawo własności rzeczy będącej przed-
miotem niniejszej umowy przejdzie na Kupującego pod warunkiem, 
że Kupujący uzna przedmiot sprzedaży za dobry (sprzedaż na próbę) 
w terminie ........ dni, tj. do dnia ......................... włącznie [8].

4. Jeżeli Kupujący nie złoży pisemnego oświadczenia przed upły-
wem umówionego terminu, uważa się, że uznał przedmiot sprzedaży 
za dobry.

5. W  razie zwrotu przez Kupującego rzeczy będącej przedmiotem 
sprzedaży Sprzedawca ma obowiązek niezwłocznie zwrócić cenę uisz-
czoną przez Kupującego i ma prawo żądać zapłaty odpowiedniego wy-
nagrodzenia z tytułu zużycia lub uszkodzenia rzeczy przez Kupującego, 
wyznaczając w tym celu odpowiedni termin. Koszty zwrotu ponosi Ku-
pujący.

§ 2
Obowiązki Sprzedawcy

1. Sprzedawca, w  zakresie działalności swego przedsiębiorstwa, 
zobowiązuje się przenieść na Kupującego-Konsumenta własność rze-
czy [9] wskazanej w § 1 niniejszej umowy na warunkach tam określo-
nych i wydać mu tę rzecz.

2. Wydanie Kupującemu rzeczy będącej przedmiotem niniejszej 
umowy nastąpi: bezpośrednio w  należącym do Sprzedawcy lokalu 
mieszczącym się w ......................... w dniu podpisania umowy/za po-
średnictwem przewoźnika wskazanego przez Sprzedawcę [10].

3. Sprzedawca zobowiązuje się wydać Kupującemu wraz z naby-
wanym towarem wszystkie elementy jego wyposażenia oraz sporzą-
dzone w  języku polskim: instrukcję obsługi, konserwacji, dokument 
gwarancyjny producenta, a  także inne dokumenty dotyczące rzeczy, 
tj.  .........................  [11]. Towar wydany zostanie w  opakowaniu fa-
brycznym/Sprzedawca zapewni taki sposób opakowania, który odpo-
wiada właściwościom rzeczy będącej przedmiotem niniejszej umowy.

4. Sprzedawca zobowiązuje się przesłać (dostarczyć) rzecz na ad-
res wskazany przez Kupującego, tj.  ......................... w  terminie 
......................... [12].
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